
Vous êtes agriculteurs-trices, avec une activité en circuits courts ou
un projet en réflexion, et vous souhaitez trouver de nouveaux
débouchés ou améliorer vos ventes ? Participez à notre formation
pour découvrir des solutions concrètes et booster vos ventes !

CONTENU 

Analyser et élaborer 
ma stratégie commerciale

Identifier ma clientèle

FORMATION

clemence.jacquet@aisne.chambagri.fr

Clémence Jacquet 
07 86 64 27 70

Construire mon argumentaire
de vente

Communiquer efficacement
selon les débouchés 

Mieux définir mes prix

Développer mon chiffre d’affaires
avec une stratégie commerciale

pertinente 

Les 5 et 28 novembre 2024
 à Laon 

William Mairesse consultant, formateur à Hauts les Cours 


