Chambre d’Agriculture de la Somme

Laurence VILLERET

19 bis rue Alexandre Dumas

80096 AMIENS cedex 3

Vos interlocutrices

Chambre d'agriculture de la Somme
19 bis rue Alexandre dumas
80096 Amiens cedex 3

Renseignements : Anne CATTEAU 06 14 53 19 32
a.catteau@somme.chambagri.fr

Inscription : Laurence VILLERET 03 22 33 69 88
Lvilleret@somme.chambagri.fr

CREDIT D'IMPOT :

Votre formation vous rapporte ! Demandez votre
crédit d'impot : 161,28 € par jour de formation
avec un plafond de 460,80 € (correspondant a 5
jours de formation dans I'année en 2024), pour les
chefs d’exploitation au bénéfice réel. Si vous étes non
imposable, vous percevrez aussi ce crédit d'impot.

AIDE AU REMPLACEMENT :

«Osez vous former sereinement ! Le Service de Rem-
placement vous remplace lorsque vous suivez une
formation.

Bénéficiez d'une prise en charge de votre remplace-
ment jusqu’a 100€ par jour et un crédit d'impo6t de
80% sur votre facture. Tél. 03 22 33 69 41

Nous consulter pour l'accessibilité aux personnes handicapées
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CIRCUITS COURTS / AGRITOURISME

Gestion de la relation client :
utiliser le digital pour fidéliser

Utilisez la plateforme
BREVO

Fidélisez vos clients grace a des
campagnes e-mailing et sms efficaces

Mardi 8 octobre 2024
de 9h15 a 12h45 et de 13h45 a 17h15

CHAMBRE BIENVENUE HELENE CREVEL
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Hélene CREVEL, consultante en
communication

Restauration sur place, prévoir le reglement
par cheque ou CB.




